PRACTICA

ALGEBRA RELACIONAL

Cuenta (nombreSucursal, numCta, saldo)

Sucursal (nombreSucursal, ciudad, activos)

Cliente (nombreCliente, calle, ciudad)

CtaCliente (nombreCliente, numCta)

Prestamo (nombreSucursal, numPrestamo, importe)

Prestatario (nombreCliente, numPrestamo)
1. Encontrar la información de todos los préstamos realizados en la sucursal llamada “Fuentes Brotantes".

2. Determinar el nombre de los clientes que viven en Sucre.

3. Nombre de los clientes del banco que tienen una cuenta, un préstamo o ambas cosas.

4. Relación de clientes que tienen abierta una cuenta pero no tienen ninguna de préstamo.

5. Todos los clientes que tienen un préstamo y una cuenta abierta.

6.  Nombre de los clientes que tienen un préstamo en la sucursal de Fuentes Brotantes.

7.  Nombre de los clientes que tienen un préstamo y el importe del mismo.

8.  El nombre de las sucursales con clientes que tienen una cuenta abierta en el banco y viven en Tarija

9.  Nombre de los clientes que tienen cuenta en la ciudad de La Paz y viven en la calle  Bueno.

Tenemos el siguiente esquema relacional de base de datos:

CLIENTES(Nº Cliente, Nombre, Dirección, Teléfono, Población)

PRODUCTO(Cod Producto, Descripción, Precio)

VENTA(Cod Producto, Nº Cliente, Cantidad, Id Venta)

1. La tabla de clientes almacena información sobre cada posible cliente de nuestra empresa.

2. En la tabla de productos almacenamos información sobre cada producto de la empresa.

3. La tabla de ventas relaciona a las dos anteriores utilizando el atributo cod Producto para indicar el producto que se venda, y el atributo Nº Cliente para indicar el cliente al que vendimos el producto.

4. Realizar una consulta que muestre el nombre de los clientes de Tarija.

5. Indicar el código y descripción de los productos cuyo código coincida con su descripción

6. Obtener el nombre de los clientes junto con el identificador de venta y la cantidad vendida, de aquellos productos de los que se vendieron más de 500 unidades

7. Nombre de los clientes de la tabla Clientes que no aparecen en la tabla de ventas (Clientes que no han comprado nada)

8. Nombre de los clientes que han comprado todos los productos de la empresa

9. Identificador de las ventas cuya cantidad supera a la cantidad vendida en la venta número 18

10. Productos que no se han comprado nunca en Palencia

11. Productos que se han vendido tanto en La Paz como en Beni

12. Poblaciones a las que hemos vendido todos nuestros productos

